
イー・ギャランティ株式会社（本社：東京都港区、代表取締役社長：江藤
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� 入金遅延等のリスクを抱えずに、安心して掛け売りができる。

� 請求・決済業務がアウトソーシングでき、業務効率化につながる。
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■イー・ギャランティグループについて 

イー・ギャランティグループは、「Innovation in finance」という使命のもと、保証サービスを軸に、

企業がリスクをやり取りする際のプラットフォーマーとして事業を展開してきました。リスクを引き受

ける社数は、累計 16 万社にのぼり、年間の企業審査数は約 30 万社、保証残高は 6,900 億円を超えてい

ます(※2)。その中で集まる、取引情報を中心としたビッグデータや、全国の地域金融機関との提携によ

る販売ネットワーク、フィンテック企業等のパートナーと共に提供する最新のテクノロジーを武器に、

企業が求める新しい金融サービスの提供に取り組んでいきたいと考えています。 

（※2）2021 年 9 月末時点  

 

会社名  ：イー・ギャランティ株式会社 eGuarantee,Inc. （https://www.eguarantee.co.jp/） 

住所   ：東京都港区赤坂５－３－１ 赤坂サカス内 赤坂 Biz タワー37 階 

設立年月日 ：2000 年９月８日  

代表者  ：代表取締役社長 江藤 公則 

資本金  ：30 億 9765 万円 （2021 年 3 月 31 日現在）  

上場取引所 ：東京証券取引所市場第一部 （8771） 

 

 

■本件に関するお問い合わせ先 

イー・ギャランティ株式会社  担当：薗田怜奈 (ｿﾉﾀﾞﾚｲﾅ) 

TEL ：03-6327-3031 

E-MAIL ：info@eguarantee.co.jp 


